Calendario mensual
de capacitacion

Contenido del curso

CURSO

Liderazgo
Manager

Liderazgo
Messenger

Liderazgo
Mentor

Negociacion
Protesional

Ventas JR

CONTENIDO

Desarrollaras gestion
eficiente de recursos,
tiempo y talento
alineado.

Aprenderas a comunicar
con claridad, ingpirar y
representar valores.

Aprender a construir
relaciones de confianza, y
promover desarrollo de
equipo.

Fortalece habilidades de
negociacion efectiva y
resolucion de conflictos.

Aprende técnicas de
negociacion, manejo de
objeciones, cierre

e
ventas, ley antilavado y las

nuevas tecnologias
automotrices

A quién va dirigido

n Escuela de lideres n Asesores
n Operativos

n Marketing

DURACION

10:00AM-
1:00 PM

3:00PM-
6:00 PM

10:00 AM-
100 PM

10:00 AM-
100 PM

9:00 AM-
2:00PM

n Administrativos
n General

Negociacion
Profesional

Martes

Miércoles

a

INDUCCION

11

LIDERAZGO:

Manager y
Messenger

18

INDUCCION

OBLIGATORIO

Jueves

5

INDUCCION

12

VENTAS JR
PUASENGCIA
LIDERAZGO:
Mentor

19

INDUCCION

Viernes

6

Ventas Jr.

13

VENTAS JR

MAZDA
PUASENCIA

Haber tomado Liderazgo I

Sabado




ap

ACADEMIA PLASENCIN

LIDERAZGO : " INSCRIBETE!
Manager y

Messenger

= DesarrollarGs gestian eficiente de

recursas, tiempo y talento alineado.

* Aprender@s a comunicar con elaridad,
inspirar ¥ representar valores.

Miércoles 11 de febrero

n R

Impartido por:

Rafoo! enite:

Director de Marca Stellantis

¢ MAZDA ACUEDUCTO

Daniel Aceves
Director Talentoy . ..........
Cultura

ESCUELA DE LIDERES



ap

SCAMEWMIA PLASENTIA

Liderazdo Mentor

i INSCRIBETE!

= Aprender a construir relaciones de
confianza, y promover desarrollo de

equipo.

Jueves 12 de febrero

¢ MAZDA ACUEDUCTO

Impartido por:

Carlos Nava
Gerente Juridico

ESCUELA DE LIDERES



NEGOCIACION
" INSCRIBETE! PROFESIONAL

Fortalece habilidades de
negociacion efectiva y
resolucidon de conflictos.

wd T " M

Fernando Mora
Director de Marca | GWM-Changan

Lunes 16
de febrero

HORARIO: 10am a Tpm

¢ MAZDA PLASENCIA

ACADISMIA FiaFIMNTEA



ap

ACADEMIA PEASFRIIA

i INSCRIBETE!

VENTAS JR

jAprende técnicas para negociar, manejar
objeciones, realizar cierre de ventas y
conocer sobre cuestiones legales y las

nuevas tecnologias automotrices!

Exclusivo para Vendedores,
Asesores de servicio y Hostess.

Jueves 12 y Viernes 13 de enero

Ambos 9:00 am -
dias 2:00 pm

Exclusivo vendedores, Impartido por:
asesores de servicio y hostess " A e
B e e e handon) tos) 9 MAZDA PLASENCIA
Carles Garcés (6. Postventa Changan Av. Moriona Otero 408, Jandines

Carlos Nava (Abogadao) del Sol, 48080 Zopopan, Jol.




